
MARGEN DE
UTILIDAD BRUTA
Cómo calcularlo en 5
minutos

GUÍA PRÁCTICA



El margen de rentabilidad bruta es un indicador que
muestra qué porcentaje de los ingresos de tu empresa
queda después de restar el costo de los productos
vendidos.

 En otras palabras, te dice cuánto estás ganando por
cada córdoba de ventas después de cubrir los costos
directos de producción.

¿Qué es el Margen de
Rentabilidad Bruta?

¿Por qué es importante ?

Es crucial evaluar la eficiencia de tu empresa en la
producción y venta de productos.

Un alto margen de rentabilidad bruta indica buenas
ganancias tras cubrir costos directos.

Mientras que un margen bajo sugiere costos altos o
precios de venta bajos.



Margen de Rentabilidad Bruta (%) = ((Ingresos Totales - CPV) 
/ Ingresos Totales) * 100

((500,000 - 300,000) / 500,000) * 100 = 40%

¿Cómo calcularlo?

Calcular el margen de rentabilidad bruta es sencillo. Sigue estos
pasos:

Calcula los ingresos totales: Este es el dinero que has
ganado por la venta de tus productos o servicios.

Resta el costo de los productos vendidos: Estos son los
costos directos asociados con la producción de los bienes o
servicios que vendiste.

Ejemplo:
Si tu empresa tiene ingresos totales de C$500,000 y el
costo de los productos vendidos es de C$300,000, el
cálculo sería:

Esto significa que por cada córdoba que ganas, 40
centavos son rentabilidad bruta después de cubrir los
costos directos.



¿Qué Significa el Resultado?
Calcular el margen de rentabilidad bruta es sencillo. Sigue estos
pasos:

Margen Alto: Un margen de rentabilidad bruta alto (por
ejemplo, 50% o más) indica que tu empresa está vendiendo
sus productos a un precio significativamente superior al costo
de producción, lo que es positivo.
Margen Bajo: Un margen bajo (por ejemplo, menos del
20%) podría sugerir que necesitas reducir tus costos o
aumentar tus precios para mejorar tu rentabilidad.

Ejemplos Prácticos:
Empresa A

Ingresos Totales: C$800,000
CPV: C$400,000
Margen de Rentabilidad Bruta: 50%. 

Empresa B
Ingresos Totales: C$600,000
CPV: C$480,000
Margen de Rentabilidad Bruta: 20%. 

Empresa C
Ingresos Totales: C$300,000
CPV: C$270,000
Margen de Rentabilidad Bruta: 10%.

Esto es excelente.

Esto es preocupante.

Esto es aceptable, pero
podría mejorar.



Tu empresa tiene los siguientes datos:

 Ingresos Totales: C$750,000
Costo de los Productos Vendidos: C$450,000

¿Cuál es el margen de rentabilidad bruta de tu empresa? ¿Qué
significa este resultado?

Ejercicios Prácticos:

Cálculo del Margen de Rentabilidad Bruta

Comparación de Márgenes de Rentabilidad Bruta

Solución:

Margen de Rentabilidad Bruta = ((750,000 - 450,000) /
750,000) * 100 = 40%

Interpretación: Tienes un margen de rentabilidad bruta del
40%, lo que indica que por cada córdoba vendido, 40 centavos
son rentabilidad después de cubrir los costos directos.

Las empresas A y B tienen los siguientes datos:

Empresa A: Ingresos Totales: C$1,200,000; CPV: C$600,000
Empresa B: Ingresos Totales: C$900,000; CPV: C$540,000

¿Cuál de las dos empresas tiene un mejor margen de rentabilidad
bruta? ¿Por qué?



Solución:

Empresa A:
 Margen de Rentabilidad Bruta = ((1,200,000 - 600,000) /

1,200,000) * 100 = 50%

Empresa B:
Margen de Rentabilidad Bruta = ((900,000 - 540,000) /

900,000) * 100 = 40%

Interpretación: Aunque ambas empresas son rentables, la
Empresa A tiene un mejor margen de rentabilidad bruta, lo que
significa que está generando más beneficio bruto por cada
córdoba vendido.



Aumenta los precios: Si es posible, incrementa el precio
de venta de tus productos para mejorar el margen.

 Reduce los costos: Encuentra formas de disminuir el
costo de los productos vendidos, como renegociar con
proveedores o mejorar la eficiencia en la producción.

Optimiza el mix de productos: Enfócate en vender
productos con márgenes más altos.

¿Cómo Mejorar el Margen de
Rentabilidad Bruta?

Recomendación Final:
Revisa regularmente el margen de rentabilidad bruta para
asegurarte de que tu empresa mantiene una rentabilidad
adecuada. Esto te permitirá tomar decisiones informadas para
mejorar tu eficiencia y rentabilidad.



Ver Video

https://youtu.be/GVNtcu4bP1s?feature=shared



